SEMINARIO VIRTUAL EN VIVO

PLANEACION
DE LAS COMPRAS
2026

Directivos, ejecutivos
y asesores de:

Compras, Logistica, Finanzas,

Almaceén, Inventarios, Produccion,
Calidad, Planeacion, Contraloria
y demas interesados

o
% PRACTICA

LA SoclEDAD DEL CONOCIMIENTO

Proyeccion y planeacion de los bienes,
iNSUMOS y Servicios que Se requeriran en
2026

Uso de la Inteligencia Artificial en
el proceso de Planeacion de las Compras

Pautas para una oOptima negociacion
anticipada con proveedores

Ahorrosy economias

Aseguramiento de una proveeduria
atiempo

Seguimiento y controles

Generacion de utilidades en el proceso

de Compras :

Opcion 1: Noviembre 19y 20 TIRSO RAFAEL FORIGUA

(1:30 a 6:00 pm) . )
Uno de los mas reputados tratadistas
Opcion 2: Diciembre 3 y 4 de 2025 (B BLES Y (R ST

en América Latina. Formador de mas de
(8:00 am a 12:30 pm) 35.000 ejecutivos de Compras en 10 paises




REALIDAD

Las Compras suelen representar el mayor egreso de fondos de
una empresa. Como proceso que compromete esfuerzos de
dinero, manejo de inventarios, aseguramiento de la calidad,
busqueda de ahorros, oportunidad en el suministro, servicio al
cliente y otras variables, debe ser planificado con rigor
y conocimiento. Este proceso debe ser disefiado,
implementado, asegurado y monitoreado de manera
permanente, paralograr los resultados y beneficios esperados.

Asista con todo su equipo ejecutivo a este imperdible seminario,
que sera conducido por uno de los mas reconocidos tratadistas
de Compras en Latinoameérica, y le ensenaremos como realizar
de manera técnica y actualizada con los dltimos avances
tecnoldgicos, el proceso completo de Planeacion de las
Compras, y como obtener eficiencias y beneficios econdmicos
para su organizacion, en las actividades de Compras del ano
2026.

TIRSO FORIGUA

Ingeniero Industrial, Master of Business Administration, Especialista en
Gerencia Logistica, y candidato a Doctor of Business Administration DBA.
Reconocido como uno de los mejores tratadistas de Compras,
Aprovisionamiento y Gestion de Proveedores en América Latina. Con mas
de 30 anos de experiencia laboral y 20 afios como docente a nivel de
postgrados. Ejecutivo por varios afnos de empresas multinacionales.
Formador de més de 35.000 ejecutivos en mas de 10 paises. Gerente de
TVM Logistica Aplicada, firma de consultoria en Logistica Integral.
Consultor de organizaciones de los mas variados sectores de la
economia. Conferencista en congresos internacionales y profesor
invitado en programas de Maestria, en universidades de diversos paises
de Hispanoamérica.




CONTENIDO

Diagnostico general de la situacion actual del proceso de Compras
y Aprovisionamiento.

Condiciones, variables, proyecciones y supuestos soportados,
que deben ser tenidos en cuenta en el proceso de Planeacion de
Compras y Abastecimiento.

Estructura y recursos para aplicar el proceso. Procesos
complementarios y consecutivos. Apoyo y soporte de otras areas
delaempresa.

El proceso de Planeacion de Compras paso a paso. Objetivos, base,
ciclo, cuantificacion, proyeccion, responsabilidades, herramientas,
revision.

Uso de la Inteligencia Artificial en el proceso de Planeacion
de las Compras.

Pautas para una 6ptima negociacion anticipada con proveedores.

Seguimiento y control del Plan de Compras. Medicion de
resultados. Indicadores de gestion. Andlisis y toma de decisiones
de ajuste.




INFORMACION GENERAL

INSTRUCCIONES: Cada participante recibira por correo electrénico un link

A[guien que le permitira ingresar a la sala virtual del evento
cerca a usted Fechas Seminario Virtual En Vivo: VALOR DE LA INVERSION:
tambien (precio por cada participante)
i Opcion 1: $740.000 + iva
ne::tsalta Miércoles 19 y Jueves 20
t de Noviembre (7:30 a 6:00 pm) NOTA: Si en una empresa
Syl acidn Opcion 2: varias personas estan presenciando
J Miércoles 3 y Jueves 4 el seminario,
é : i Compartala ! de Diciembre (8:00 ama 12:30 pm) | 1odas ellas deberdn pagar inscripcion.

Incluye: Sesiones de preguntas durante el seminario, material digital y certificado.

Toda inscripcion deberd ser pagada en forma anticipada a nombre de PRACTICA LTDA,
Nit. 805.011.877-1 y transferida o consignada a cualquiera de las siguientes cuentas corrientes de

Auspicia
Bancolombia. Sies consignacion, asegurese de hacerlamediante el “Formato de Recaudos Bancolombia”.
Cuenta Corriente | Convenio| Para formalizar Ia inscripcion se &
191-8314459-4 | 42709 debera enviar a PRACTICA por
Medellin 005-8315559-4 | 42688 | email carta de formalizacion, ~
806-0184288-1 | 42915 adjuntandoel soporte de pago. env'a

pasion por lo que hacemos

Barranquilla 775-8314993-3 | 42710

INFORMES E INSCRIPCIONES

Siguenos en Escanea este cddigo
Bogota: Cel.: 311-634 2410/ Fijo: 601 743 1306 / bogota@practica.com.co dnuesqusl zign\;\lltl?:ttsall\l:;
Medellin:  Cel.: 311-634 4880 / Fijo: 604 604 8012 / medelin@practica.comco | o co SOCIAIES
Cali: Cel.: 314-825 4981 / Fijo: 602 485 6603 / cali@practica.com.co

0 Practica

@’ practica
practica la
sociedad del

-

Barranquilla: Cel.: 311-634 2411 / Fijo: 605 385 2522 / caribe@practica.com.co
Nacional: ~ Celulares: 311-634 2419 / 311-634 2413

@) Telegram: 311 634 2421 (O]

conocimiento

PRAC TICA

LA SociEDAD DEL CONOCIMIENTO

27 anos
capacitando
miles de empresas
y elecutwos
en Colombiay
Latinoamerica

Capacitacion Interna
para su empresa

( Virtual o Presencial)

El mas amplio portafolio
de seminarios y diplomados,
con temas para
todas las areas de su organizacion

CONTACTENOS

para conocer las necesidades
de capacitacion de su empresa

www.practica.com.co
.Y presentarle

soluciones inmediatas y efectivas

Celulares y WhatsApp:
3M-634 2411 [ 311-634 2413
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